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Mapeo de Donantes: Instrumento de la  Estrategia de 
Captación de Recursos

Construcción del Mapa de las Relaciones Institucionales (MRI)

Características del MRI:

 Los miembros clave de la organización poseen su red de relaciones
públicas con diferentes instituciones y personas relevantes de la
sociedad, donantes, agencias de cooperación, etc.

 Dichas relaciones se ordenarán en un MRI común que permita
delinear un cuadro global de las relaciones institucionales

 El valor más importante que tiene el MRI es la transformación de los
vínculos personales en vínculos institucionales.
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Mapeo de Donantes: Instrumento de la  Estrategia de 
Captación de Recursos

Construcción del Mapa de las Relaciones Institucionales (MRI)

Componentes del MRI:

 Grupo: Empresa, ONGs, Estado, Organismo Internacional
 Entidad: Nombre de la organización
 Persona de Contacto: Datos personales, cargo, teléfono, etc.
 Comentarios: Toda información relevante a tener en cuenta sobre la 

persona (gustos, preferencias, amistades, partido políticos, membresía de 
clubes, etc.)

 Referencia: Quién posee el contacto
 Antecedentes: Reseña de encuentros anteriores (positivos o negativos)
 Prioridad: Ordenamiento que surge posteriormente a partir de la valoración 

que hace el grupo del perfil y las potencialidades de cada contacto
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¡Gracias!
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